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Scan och Movement Sales Partner inleder samarbete

Scan AB och Movement Sales Partner AB inleder fr.o.m. den 1 oktober 2011 ett samarbete pa den
Svenska dagligvarumarknaden. Uppdraget for Movement Sales Partner omfattar att skota faltsaljbe-
arbetningen av varumarket "Bullens Korv” pa Dagligvarumarknaden i Sverige. Ovriga funktioner sa-
som distribution, KAM-ansvar, etc. utférs genom Scans egen organisation.

Bullens

Fa produkter har férunnats att na kultstatus, samtidigt som de saljer bra ar efter ar. Bullens Pilsner-
korv ar ett bra exempel pa en framgangsrik kultprodukt inom livsmedelshandeln.

Det gar aldrig att hardsalja och pressa fram kultstatus for en produkt. Men det ar fullt maojligt att varda
ett varumarke och en produkt sa att kultstatusen starks med tiden. De forsta pilsnerkorvarna med
namnet Bullens gjordes i davarande Alvesta slakteriférening 1953. Recepturen ar densamma idag
som da. Receptet for fortsatt framgang ar troligen att andra sa lite som majligt vad galler recept, for-
packning och design.

Pilsnerkorven har en folklig férankring och produkten kopplas ofta till positiva handelser — utflykter,
semester, baten, sommarhuset, husvagnen, fjallstugan, algjakt och vickning i goda vanners lag. Na-
got man langtar efter och minns med gladje.

2003 firade Bullens 50 arsjubileum och 2053 kan Bullens férhoppningsvis fira 100 arsjubileum.

- Vi har en ambition att fa annu fler konsumenter att upptacka Bullens och den viktigaste atgarden
ar att 6ka tillgangligheten av produkten. Vi kanner att vi har hittat ratt samarbetspartner i Move-
ment med sin rikstackande saljkar och upparbetade butikskontakter, sager Magnus Nilsson,
Kommersiell Direktér pa Scan AB.

- Att fa ta 6ver uppdraget att utféra saljbearbetning for varumarket "Bullens Korv” pa den
Svenska dagligvarumarknaden kanns naturligtvis mycket hedrande och inspirerande.

For manga konsumenter har "Bullens” sedan lange uppnatt en hdg kultstatus som varumarke och
produkt. Var uppgift blir nu att genom en effektiv saljpbearbetning synliggéra och darmed lata an
fler konsumenter fa uppleva varumarkets alla mervarden, sager Per Ericsson, VD pa Movement
Sales Partner AB”.

For mer information, kontakta
Magnus Nilsson, Scan AB, tel.: 08-725 85 11
Per Ericsson, Movement Sales Partner AB, tel.: 0709-96 95 50

Movement Sales Partner AB ar ett av de ledande séljbolagen pa den svenska dagligvarumarknaden.
Verksamheten startade redan pa 1960-talet och idag ingar bolaget i Movement Sales Group Nordic AB.
Bolaget opererar med fyra separata saljkarer — tva faltsaljkarer inom dagligvarumarknaden (inom varu-
grupperna: "Kolonial” resp. "Farskt&Fryst”) och en faltséljkar som ar verksam inom marknad "Restaurang
&Storhushall” samt en fjarde saljkar som &r en telemarketing saljkar som opererar pa dagligvarumarknaden.
Bolaget erbjuder aven KAM-tjanst. Antalet anstallda uppgar idag till 50 personer. Besok garna var hemsida:
www.movementsalespartner.se



